
BIST DU 
PARAT?

… zum nächstmöglichen Zeitpunkt
AP:  Matthias Lenz | mail: matthias.lenz@parat.de 

#MITARBEITER:IN
KEY ACCOUNT MANAGER

 (M/W/D)

#FIRMENEVENTS
#HOMEOFFICE & FLEXIBLE ARBEITSZEITEN
#ANGEBOTE ZUR WEITERBILDUNG 
#JUNGES TEAM
#URLAUBS- UND WEIHNACHTSGELD

#BETRIEBLICHE ALTERSVORSORGE
#30 TAGE URLAUB
#CORPORATE BENEFITS
#TOLLE ARBEITSATMOSPHÄRE
#ANSPRECHENDER FIRMENWAGEN
HÖRT SICH FÜR DICH GUT AN? 

IMMER PARAT

- Kaufmännische oder technische Ausbildung oder vergleichbares Studium
- Fähigkeit zur Analyse von Daten und Markttrends, um Wachstumschancen zu erkennen
- Kenntnisse von Verkaufsprozessen und -methoden, sowie Erfahrung mit CRM-Software
- Sehr gute Englischkenntnisse, eine weitere Fremdsprache von Vorteil
- Reisebereitschaft für In- und Ausland
- Ausgezeichnete Kommunikations-, Verhandlungs- und Präsentationsfähigkeiten

Selbständiges Arbeiten, hohe Flexibilität, ausgezeichnetes Organisationstalent und freundliches 
Auftreten gegenüber unseren Geschäftspartnern, Kunden und Lieferanten, sowie aktive Mitarbeit im 
Team setzen wir voraus.

DEIN PROFIL

ÜBER PARAT
PARAT steht für einzigartige Expertise, eine kompromisslose Orientierung am Kundennutzen und indivi-
duelle Produktlösungen. Ob Organisation von Werkzeugen in Koffern oder Taschen für Handwerker und 
Betriebe, hochfunktionale Sicherheitsleuchten für Helden und Profis oder IT-Aufbewahrungssysteme für 
Schulen und Unternehmen - unsere Produkte stehen seit 80 Jahren parat. Als Premium Marke legen wir 
nicht nur den Fokus auf unsere Produkte, darüber hinaus liegt uns das Wohl der Mitarbeiter am Herzen.

PARAT Solutions GmbH
Gewerbegebiet Manzing 7, 94065 Waldkirchen

Tel +49 8581 99992-41, Mail matthias.lenz@parat.de
www.parat.de, Kontakt: Matthias Lenz

JETZT BEWERBEN

- Internationale Vertriebskorrespondenz in 			 
  Abstimmung mit der Vertriebsleitung
- Messeplanung und Durchführung in Abstimmung mit   	
  der Marketingleitung
- Repräsentation des Unternehmens bei Branchen-
   veranstaltungen wie Tagungen oder Kundenevents
- Zusammenarbeit mit anderen Abteilungen, 
  um die Abstimmung und Konsistenz im 
  gesamten Unternehmen sicherzustellen

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n engagierte/n Key Account Manager (m/w/d). Du trägst ger-
ne Verantwortung mit Weitsicht? Dann gestalte durch deine Expertise und Leidenschaft unsere Erfolgsgeschich-
te mit.

DEIN JOB

- Umsetzung von Verkaufsstrategien 
- Betreuung und Pflege von Key Accounts
- Erstellung von Angeboten 
- Anfertigung von Analysen, Auswertungen, Berichten 	     	
  und Protokollen von Verkaufsdaten und Markttrends
- Erstellung von Statistiken und Reportings
- Pflege von Kundenkontakten und 
  Vertriebskorrespondenz im CRM-System
- Aufbau und Pflege enger Beziehungen 
  zu Kunden und Partnern 

WIR SUCHEN EINE/N


